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EY M&A Firepower: Fuziunile si achizitiile in biostiinte prind viteza alimentate de
rezervele de capital din sector si nevoia de noi surse de crestere a veniturilor
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Tranzactiile mari au reaparut la nivel global in domeniul de biostiinte, investitiile in fuziuni si achizitii
(M&A) totalizand 191 miliarde de USD péina la data de 10 decembrie 2023, comparativ cu 142 miliarde de
USD in 2022. Desi volumul tranzactiilor a scazut, cu doar 118 tranzactii M&A finalizate, fata de 126 in
2022, valoarea medie a tranzactiilor a crescut semnificativ in 2023.

Potrivit celei de-a XII-a editii a raportului anual EY M&A Firepower, care urmareste investitiile M&A in biostiinte la nivel mondial,
reaparifia acestui tip de tranzactii este stimulata de presiunea de a majora veniturile, de faptul ca mai multe produse cheie isi vor pierde
protectia prin brevet in urmatorii cinci ani $i de nevoia de a realiza tranzactiile corecte acum, pentru a obtine noi surse de cregtere de venituri
si valoare 1n viitor. Conform studiului, se fnregistreaza niveluri aproape record la indicatorul ,,putere de achizitie” (Firepower), definit drept

capacitatea unei companii de a realiza tranzactii M&A avand in vedere soliditatea bilantului sau contabil.

Marii jucatori din industria farma revin in forta

Studiul EY a constatat ca unul dintre principalele motive pentru redresarea din 2023 a tranzactiilor M&A din sectorul biostiintelor este
revenirea in forta a multinationalelor din industria farmaceutica. Aceste companii au dominat tranzactiile din industrie, peste doua treimi
(69%) din investitiile in M&A provenind de la marii jucatori farma, comparativ cu doar 38% in 2022. 11 mari companii farma au incheiat
fiecare cel putin o tranzactie n valoare de minimum 1 miliard de USD. Merck a depasit pragul de 10 miliarde de USD cu achizitia in aprilie
2023 a Prometheus, o companie specializata in imunologie. De departe cea mai mare tranzactie a fost achizitia Seagen de catre Pfizer, in

valoare de 43 miliarde de USD, in martie 2023

Aceste investifii majore au facut ca, in pofida diminuarii numarului de tranzactii, valoarea medie a achizitiilor in sectorul biofarmaceutic sa
creasca cu 77% in 2023 (2,18 miliarde de USD pana la data de 10 decembrie 2023, comparativ cu 1,23 miliarde de USD in 2022). Se
preconizeaza ca marii jucatori farma vor continua sa incheie astfel de tranzactii de valoare mare in 2024, dand semnalul unei relansari in
forta a activitatii de M&A.

page 1/3


https://www.ey.com/en_gl/life-sciences/mergers-acquisitions-firepower-report

. www.bizlawyer.ro
Blzlawyer Un proiect al Bullet Media & 648 Group
oo TS 902401410 11:02:28

Se va mentine tendinta in 2024?

Potrivit raportului, se preconizeaza ca tendinta de crestere a investitiilor in tranzactii M&A va continua §i se va accelera in 2024 si ulterior
din trei motive principale: industria biofarmaceutica inca Inregistreaza niveluri aproape record la indicatorul ,,putere de achizitie” (firepower
), sectorul se confrunta cu dificultati semnificative in ceea ce priveste veniturile in urmatorii cinci ani i trebuie sa isi asigure o crestere
neorganica, iar conditiile economice sunt de aga natura, incat pretul este dictat de cumparatori, ceea ce favorizeaza achizitia de companii.

Desi investitiile in tranzactii M&A au crescut, acest sector inca dispune de o capacitate tranzactionala in valoare de 1,37 trilioane de USD,
un nivel mai mare decat in orice alt moment din istoria studiului EY, cu exceptia anului 2022.

Obtinerea de valoare prin M&A

Cu toate ca exista lichiditati disponibile pentru investitiile in achizitii, marea provocare pentru companiile din sectorul biostiintelor este sa se
asigure ca fac tranzactiile corecte, pentru a obtine valoare in viitor.

Incertitudinile cu care se confrunta investitorii din industria biofarmaceutica depagesc granitele volatilitatii generale a mediului operational
global, cuprinzénd si riscurile de reglementare reprezentate de aparitia unor noi legi, cum ar fi legea pentru reducerea inflatiei adoptata in
SUA. Aceasta inifiativa are potentialul de a limita capacitatea companiilor de a stabili preturile medicamentelor in viitor, facAnd mai dificila
evaluarea exacta a portofoliului i a activelor in curs de dezvoltare ale potentialelor tinte de achiziii.

Pentru a obtine valoare din achizitiile lor, companiile din industria biostiintelor trebuie sa puna accent pe oferirea unor rezultate mai bune
pentru pacienti, care sa includa si o experienta medicala ameliorata si mai personalizata. De asemenea, acestea trebuie sa depuna eforturi

pentru a se asigura ca dispun de procesele, disciplina si executia potrivite pentru a obtine valoare in urma tranzactiilor.

Tinte M&A: oncologie si boli rare

Potentialul uriag de crestere al pietei de oncologie se reflecta in cheltuielile companiilor cu fuziuni §i achizitii din ultimii cinci ani, oncologia
dominand achizitiile din industrie atit ca valoare, cat si ca volum: in 2023, investitiile M&A in active oncologice au atins 65,2 miliarde de
USD. Concurenta intensa pentru aceste active a avut drept consecinta plata de catre companii a unor multiplicatori de pret mai mari decat
pentru active vizate din alte arii terapeutice. in contextul in care multiplicatorii de pret pentru achizitiile n oncologie din ultimul deceniu au
avut o valoare medie de 11,9 Tnmultit cu veniturile totale ale companiei tinta, cumparatorii trebuie sa depuna eforturi pentru a se asigura ca
extrag valoare din tranzactiile lor in acest spatiu.

Pe langa oncologie, schimbarile legislative fac ca si alte active sa devina tinte de achizitie atractive. Avand in vedere ca este putin probabil
ca acte normative, precum legea pentru reducerea inflatiei din SUA sa afecteze nivelul de pret al medicamentelor orfane (medicamente
pentru afectiuni rare), companiile specializate in boli rare au devenit obiective importante pentru tranzactii M&A, impunand multiplicatori

de pret mari si conducand la aparitia unora dintre cele mai mari tranzactii din ultimele 12 luni.
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Subin Baral, lider EY Global Deals — Biostiinte, a declarat: ,,in 2023, am asistat la reaparitia tranzactiilor importante in randul marilor
Jjucatori din industria farma. Confruntata cu iminenta expirarii brevetelor mai multor produse cheie in urmatorii cinci ani, industria
biofarmaceutica constientizeaza faptul ca tranzactiile M&A reprezinta o cale strategica pentru asigurarea cresterii. Provocarea pentru
companiile din acest sector este sa se asigure ca fac tranzactiile potrivite in prezent, pentru a obtine valoare durabila in viitor. Identificarea
celor mai buni parteneri, a celor mai bune structuri de tranzactionare, a inovatiilor, a ariilor terapeutice §i a abordarilor strategice este
cruciala, in contextul in care traversam o perioada de transformare a mediului de afaceri si de reglementare la nivel mondial.

Cu toate acestea, companiile din domeniul biostiintelor trebuie sa infeleaga ca realizarea tranzactiilor potrivite este mai degraba un
proces, decdt o operatiune unica. Acestea vor avea nevoie de oamenii, procedurile §i guvernanta potrivite, astfel incdt fiecare parteneriat sa
Sfunctioneze in conditii unice, specifice acestuia. Chiar §i in conditiile unui mediu operational instabil, care preconizam ca va persista in
2024, companiile din domeniul biostiintelor care pot constientiza §i satisface aceste imperative tranzactionale vor fi bine pozitionate pentru
a obtine valoare pe termen lung”.

es A

Obtinerea de valoare din tranzactii in contextul transformarilor din sectorul biogtiintelor

Cu toate ca nu exista un raspuns universal valabil la Intrebarea ,,Care tranzactie va oferi cel mai bun randament?”, raportul EY M&A
Firepower puncteaza cinci strategii care ofera o sansa mai buna pentru a obtine valoare in viitor §i pentru ca strategiile M&A sa sprijine
construirea acelei valori:

1) Elaborarea unor modele de afaceri mai bine orientate

2) Identificarea ariilor terapeutice unde se poate adauga valoare
3) Atentie la aparifia unor noi oportunitafi inovatoare

4) Identificarea unui echilibru corect intre achizitii si parteneriate

5) Elaborarea strategiilor de executie corecte pentru a obtine valoare din tranzactiile M&A.
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