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Incetarea negocierilor in contextul pandemiei de COVID-19

bpVv GRIGORESCU STEFANICA

Atat pe piata locala cat i pe cea internationala, pandemia de COVID-19 a surprins numeroase tranzactii in
curs de desfagurare, in diferite etape ale negocierii sau implementarii, acestea avand obiective variate.
Destabilizarea economiei poate insemna ca anumite tranzactii sa nu mai prezinte interes si ii poate
determina pe participanti sa isi doreasca sa suspende negocierile ori chiar sa le intrerupa total. Devine astfel
relevanta analiza din perspectiva legislatiei romane a mecanismelor legale si institutiilor juridice care pot
deveni incidente in cazul intreruperii negocierilor aflate in desfagurare.

Buna si reaua credinta in negocieri. Analiza situatiei de fapt provocata de virusul SARS-CoV-2

Partile au libertatea ruperii negocierilor, Insa numai cu respectarea exigentelor bunei-credinte, si nu pot fi tinute
raspunzatoare pentru esecul acestora. Buna sau reaua credinta se vor analiza de la caz la caz, in functie de stadiul
in care se afla negocierea tranzactiei, de pozitia partilor implicate, precum si de alte elemente similare. Aceasta
distinctie devine relevanta atunci cand una dintre parti rupe negocierile cu rea-credinta, intrucat aceasta poate fi
raspunzatoare pentru prejudiciul cauzat celeilalte parti.

Chiar daca pandemia cauzata de virusul SARS-CoV-2 a afectat din punct de vedere economic majoritatea
sectoarelor de activitate, nu toate negocierile pot fi Intrerupte cu buna-credinta avand acest motiv.

In contextul actual, un comportament care ar indeplini exigentele bunei-credinte in negocieri poate fi reprezentat
de conduita partii care ar propune: (i) suspendarea negocierilor pentru o durata determinata; (i7) continuarea
negocierilor prin luarea n considerare a unor noi elemente, sau (iii) reevaluarea termenilor deja stabiliti prin luarea
de masuri concrete ce ar diminua un eventual dezechilibru intre prestatiile partilor.

Daca afacerea-{inta devine mai profitabila in contextul pandemiei (spre exemplu — societatea comercializa produse
dezinfectante $i se observa o crestere a cererii acestora pe piata), este foarte posibil ca vanzatorul sa isi doreasca
cresterea pretului ori chiar Intreruperea negocierilor. Acesta va putea fi considerat de buna-credinta pentru ruperea
negocierilor atit timp cit depune in prealabil diligente pentru a evidentia modificarile intervenite si a renegocia
aspectele esentiale ale tranzactiei.

Un comportament contrar exigentelor bunei-credinte Tn negocieri este reprezentat de conduita partii care continua
negocierile fara intentia de a mai incheia in cele din urma contractul. Spre exemplu, se poate considera ca o parte
actioneaza cu rea-credinta atunci cand rupe negocierea, desi impactul pandemiei asupra bunului mers al afacerii
sale nu este unul semnificativ.

page 1/3



. www.bizlawyer.ro
Blzlawyer Un proiect al Bullet Media & 648 Group
oo 9020.05-08 18:09:17

Mai pot fi intrerupte negocierile atunci cind a fost deja inaintata o oferta?

Partea care a Tnaintat o oferta anterior sau in timpul pandemiei de COVID-19 poate sa intrerupa negocierile doar in
anumite conditii, tinAndu-se cont si de tipul de oferta Tnaintata: oferta angajanta (binding offer) sau oferta
neangajanta (non-binding offer).

Oferta angajanta este obligatorie pentru partea care a formulat-o si nu poate fi retrasa, cel putin nu pana la un
termen predefinit sau pana la interventia unui motiv care o lipseste de eficacitate. Cat timp partile nu au prevazut
interventia unei pandemii ca motiv ce anuleaza caracterul angajant al ofertei, revocarea acesteia nu va fi valabila.
Astfel, contractul va fi considerat Incheiat daca cealalta parte accepta oferta fara obiectiuni.

Totusi, de la caz la caz starea de fapt ar permite invocarea cu succes a unui caz de forta majora, caz fortuit sau
impreviziune, rezultate n legatura cu pandemia de COVID-19, iar oferta angajanta ar putea fi revocata si ar pierde
caracterul angajant, chiar daca durata pentru valabilitatea ei ori celelalte cerinte privind caducitatea sa nu sunt
implinite.

Oferta neangajanta poate fi retrasa de cel care a fnaintat-o, daca nu a fost prevazut ca trebuie sa 0 mentina pentru o
anumita durata de timp. Acceptarea ei de catre destinatar nu conduce la stabilirea unei relatii juridice Intre parti, ci
este doar un pas care permite continuarea pentru formalizarea intelegerii. Acesta oferta presupune o incertitudine
majora $i este evitata in practica deoarece permite razgandirea ofertantului, chiar daca destinatarul a acceptat-o
fara obiectiuni.

Obligativitatea si revocabilitatea ofertelor variaza de la caz la caz, avand in vedere dreptul partilor de a stabili
criteriile care permit revocarea In conditii flexibile, sau, dimpotriva, posibilitatea de a conferi ofertei un caracter
angajant. Indiferent de tipul lor, ofertele pot fi retrase ori se poate renunta la ele, conditionat de plata unei cautiuni
ce ar fi, in fapt, modalitatea directa de iesire din negocieri intr-un cadru formal.

Ce remedii se pot utiliza impotriva partii care intrerupe negocierile cu rea-credinta?

Partea vatamata ca urmare ruperii negocierilor cu rea-credinta in contextul pandemiei va avea la dispozitie
actiunea 1n raspundere delictuala prin care poate solicita instantei de judecata recuperarea prejudiciului cauzat,
precum si plata cheltuielilor de judecata avansate. Pentru stabilirea prejudiciului suferit, reclamantul va trebui sa
prezinte $i sa probeze care au fost cheltuielile efectuate cu ocazia negocierii. In plus, se poate invoca un prejudiciu
cauzat ca urmare a renuntarii la alte oferte certe care ar fi putut fi fructificate chiar si in conditiile situatiei cauzate
de pandemie, pentru a se acorda prioritate tranzactiei intrerupte.

Cu toate acestea, partea care doreste sa intenteze o astfel de actiune in justitie va trebui sa ia in considerare si
riscurile la care se expune. Spre exemplu, daca instanta va constata ca paratul nu a fost de rea-credinta iar
pandemia a generat un motiv obiectiv de intrerupere a negocierilor, pretentiile reclamantului vor putea fi respinse.
Mai mult, reclamantul va putea fi obligat si la plata cheltuielilor avansate de parat, precum si la plata daunelor
pentru afectarea imaginii paratului prin initierea litigiului.

Concluzie

Este recomandat ca societatile ce doresc sa finalizeze negocierile initiate sa evalueze atent efectele generate de
pandemia de COVID-19 si modul in care acestea pot afecta tranzactia. In anumite conditii, elemente importante
ale tranzactiei pot fi supuse renegocierii — cum ar fi preful tranzactiei atunci cind una dintre parti considera ca
pretul anterior agreat nu mai este justificat raportat la situatia actuala. De asemenea, participantii la negociere ar
trebui sa ia in considerare includerea in cuprinsul contractului ce reflecta formal intelegerea a unor clauze specifice
de forta majora, caz fortuit sau impreviziune care sa le protejeze de consecintele imposibilitatii obiective de a-si
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indeplini obligatiile asumate din cauza pandemiei.

page 3/3



