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AKCENTA anunta numirea lui Daniel Bogiu in functia de Country Manager al
companiei 1n Roméania

AKCENTA, lider regional fintech in segmentul platilor si schimburilor valutare, anunta numirea lui Daniel
Bogiu in functia de Country Manager al AKCENTA in Roméania, marcind astfel decizia strategica de a
extinde prezenta locala in fiecare judet si de a creste capacitatea de suport pentru clientii din Romania.

“Contextul economic global, marcat de o volatilitate crescuta, ridica numeroase provocari antreprenorilor care
opereaza cu plati transfrontaliere $i cursuri valutare multiple. AKCENTA este in pozitia cea mai potrivita de a veni
in sprijinul companiilor din Roménia, avand la nivel regional o intelegere a dificultatilor pe care le au clientii si
capacitatea de a personaliza servicii de protectie fata de fluctuatiile impredictibile ale pietei. Mandatul meu este
acela de a construi raporturile personalizate, cat mai apropiate cu clientii din Roménia”, spune Daniel Bogiu.

Daniel Bogiu are o vasta experienta In sectorul bancar, unde a activat intre anii 2008 si 2022. Migrarea catre
sectorul fintech a fost o evolutie naturala catre un mediu mult mai dinamic, mai putin restrictiv $i mai provocator
la nivel de business, dar si un domeniu n care conexiunea cu clientii este directa. Daniel va completa echipa de
management la nivel national alaturi de Theodor Stefanovici, Director Comercial AKCENTA CZ pentru
Romdnia.

,,Piata roméneasca are un potential de afaceri uriag si este foarte importanta pentru noi. Prin urmare, sunt incantat
ca Daniel, care are o experienta vasta in cadrul altor institutii financiare, preia conducerea intregii retele de afaceri
din Romania. il agteapta o sarcina dificila: sa construiasca o retea de reprezentanti de vanzari care sa poata
raspunde personal si foarte rapid cerintelor specifice ale clientilor nostri. Pe de alta parte, are in spate un brand
puternic, apartinind grupului financiar international RBI, si se poate astepta la un sprijin maxim, atit in marketing,
cat si, de exemplu, In managementul relatiilor. Sunt convins ca, impreuna cu Daniel, vom continua sa crestem cu
succes cota de afaceri a AKCENTA pe aceasta piata extrem de competitiva”, declara Milan Cerman, presedintele
Consiliului de Administratie al AKCENTA.

in 2022, AKCENTA Roménia si-a extins portofoliul cu peste 490 de companii, avand peste 3.400 de clienti i a
raportat anul trecut o cifra de afaceri de aproximativ 398 milioane de euro. in ceea ce priveste volumul
tranzactiilor de hedging in 2022, acestea au insumat peste 9,6 milioane de euro, o crestere de 600% fata de 2021,
in vreme ce numarul tranzactiilor de hedging a crescut in anul precedent cu 450%, comparativ cu 2021.

In urmatoarea perioada, noul Country Manager va dezvolta prezenta fizica a companiei in teritoriu, cu o extindere
a echipei de reprezentanti In Moldova si Dobrogea si cresterea echipelor din Muntenia si Bucuresti. Tinta este ca,
péna la finalul acestui an, AKCENTA sa fie reprezentata in fiecare judet din Roménia, scopul final fiind cresterea
organica a portofoliului de clienti al companiei.

“Navigarea prin complexul mediu financiar global nu trebuie sa fie in grija companiilor care furnizeaza produse si
servicii pe piata internationala. Noi urmarim aceste interactiuni, modul in care fluctueaza diferitele monede,
impactul acestora si simplificam operatiunile pentru clienti, oferindu-le atat protectie, cat si personalizarea
tranzactiilor”, conchide Daniel Bogiu. AKCENTA se adreseaza IMM-urilor cu activitate de import-export,
intreaga strategie fiind conturata pe intelegerea antreprenorilor din acest sector i sustinerea nevoilor lor concrete.

Dincolo de relatia digitala care este definitorie pentru orice fintech, experienta de peste 25 de ani pe care echipele
AKCENTA au acumulat-o, au aratat ca o conexiune personala cu clientul este in continuare esentiala. Legatura
directa cu clientii este argumentul principal pentru concentrarea pe o retea teritoriala completa in Romaénia.
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Planurile companiei pentru perioada urmatoare vizeaza continuarea cresterii organice, imbunatatirea si stabilizarea
retelei de reprezentanti si imbunatatirea experientei digitale pentru clientii sai.

La nivel global, piata de plati B2B este evaluata la 994,20 miliarde USD* 1n 2022 si, conform unui studiu
McKinsey**, va atinge o valoare de peste 2.500 miliarde USD péna in 2025. Factorul major responsabil pentru
cresterea pietei globale de plati B2B este expansiunea rapida a tranzactiilor pe tot globul datorita cresterii
importurilor si exporturilor de bunuri si servicii. De acest momentum beneficiaza si companiile din Roménia a
caror activitate se adreseaza unor piefe externe.

Digitalizarea si automatizarea in sistemul de plati B2B, progresele in transparenta in ceea ce priveste platile B2B
sunt factorii care vor contribui la cresterea pietei In urmatorii ani la care AKCENTA contribuie prin serviciile
oferite pentru companiile de dimensiuni medii $i mici din Europa Centrala si de Est.
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