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In mai putin de un an de la lansare, platforma de licitatii azitis.com a vandut bunuri
de 20 de mil. €, inclusiv ale societatii Hidroconstructia

azitis.com, prima platforma de licitatii complet digitalizate a bunurilor provenite din situatii de dificultate,
a inregistrat vanzari de aproape 20 milioane de euro iar numarul licitatiilor desfagurate a depasit 600 in
doar 10 luni de la lansare. Cele 350 de bunuri disponibile pe platforma sunt impartite in 11 categorii, de la
terenuri, utilaje, pAna la afaceri la cheie i insumeaza o valoare totala de peste 40 de milioane de euro. Toate
activele inscrise pe marketplace reprezinta oportunitati de achizitii pentru persoane fizice si juridice, fiind
vandute de companii in insolventa, faliment sau care se confrunta cu diverse situatii de executare silita, ori
de lichidare voluntara de portofolii.

“Obiectivul nostru a fost sa facem vanzari de cinci milioane de euro in 2024, insa am depasit deja 20 de milioane
de euro si suntem in cregtere. Avantajul acestui tip de platforma, care digitalizeaza complet procesul de achizitii a
bunurilor provenite din distress, este ca ofera tuturor, la orice ora si din orice loc, acces la licitafii transparente si
sigure. Cumparatorul nu mai are nevoie de cunostinte de specialitate, dosare cu gina si caiete de sarcini, iar
vanzatorii scapa de Intreaga gestiune a procesului, In mod gratuit. E nevoie doar de internet $i de maximum trei
minute pentru cont, garantie si plasarea ofertei”, a declarat Vasile Godinca-Herlea, CEO azitis.com.

,,Jocmai am incheiat prima campanie de vanzari pentru bunurile societatii Hidroconstructia SA, aflata in
insolventa. Pentru cele 29 de bunuri s-au inscris 171 de participanti. Am vandut 20 dintre ele, toate peste valoarea
de piata - cele mai atractive fiind, ca de obicei, cele cu potential de dezvoltare imobiliara. Un alt exemplu e un
teren din Floresti, judetul Cluj, care s-a vandut la 388% din valoarea de piata. La aceasta licitatie au fost plasate in
total 144 de oferte si au participat 16 investitori — o dinamica unica in domeniul vanzarilor in distress”, mai spune
Falvius Draghici, COO azitis.com.

Platforma azitis.com afiseaza pretul de pornire pentru fiecare bun listat, insa lucreaza cu notiunea de pret de
rezerva, adica pretul stabilit i asteptat de catre vanzator a se obtine in licitatie, care este confidential si sub care
bunul nu se poate vinde. Licitatiile se desfasoara exclusiv online, dureaza Intre 7 si 14 zile si permit participarea
celor interesati indiferent de ora i locul unde se afla. Cumparatorii au acces la conditiile de vanzare in avans,
inclusiv in ceea ce priveste descrierea detaliata a bunurilor si documentarea in imagini. Acestea se pot inspecta, iar
daca nu corespund descrierii, cumparatorii beneficiaza de protectie.

azitis.com listeaza momentan peste 350 de bunuri, Impartite in 11 categorii: terenuri, constructii, transporturi,
utilaje, stocuri, deseuri, mobilier, birotica/IT, afaceri la cheie, echipamente si instalatii si diverse — unde, in acest
moment, e incarcat un stoc de vinuri in valoare totala de 11.000 euro. Cel mai scump bun vandut pdna acum e o
proprietate industriala situata in situata in Baciu, Cluj-Napoca — 2.653.000 euro. Cel mai repede se vand
autoturismele si utilajele de constructii, iar cel mai cautat activ conform numarului de vizualizari eun autoturism
marca Jaguar, care are peste 26.000 vizualizari, cu pretul de pornire stabilit 1a 9250 euro. In acest moment, cel mai
valoros bun de pe platforma e un ansamblu de camine de nefamilisti, fiecare pornind de la 2,8 milioane de euro.
Pana la finalul anului 2024, compania isi propune sa listeze bunuri de peste 50 milioane de euro.

Peste 600 de licitatii au fost sustinute pe azitis.com in ultimele 10 luni, din care 150 au fost si castigate. Media
lunara a utilizatorilor unici a depasit 35.000 si cumparatorii au creat deja aproape 4000 de conturi, din care 3200
sunt persoane fizice.

Vasile Godinca-Herlea: Activele provenite din diverse stari de dificultate trec printr-un proces de reconversie,
plecand de la o conditie de subutilizare si ajungénd la o utilitate economica optima sau superioara; practic,
dobandesc o noua viata prin platforma noastra. Faptul ca oricine are acum acces la aceste bunuri cu preturi speciale
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schimba paradigma vénzarilor in industria de distress iar cresterea interesului fata de cel mai mare portofoliu de
oportunitati se vede in cifre.

Pana acum, investitia In platforma se apropie de 1 milion de euro si compania preconizeaza venituri de 500.000 de
euro la finalul anului 2024, ajungand la break-even operational. Pentru anul 2025, se estimeaza venituri de cel
putin 1 milion de euro in urma véanzarii a 40% din bunurile listate, a caror valoare va depasi 100 milioane euro. Pe
termen lung, compania 1si propune sa acopere Intreaga piata de distress, listdnd bunuri provenite din insolventa,
executari silite si portofolii in lichidizare ale companiilor sanatoase sau ale bancilor. Obiectivele includ
dezvoltarea si extinderea pe piata regionala din CEE si crearea unui IFN care sa ofere solutii de finantare pe
termen scurt pentru cei care achizitioneaza active.
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