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Colliers: Birourile cu spatii de community $i acces la metrou au rate de neocupare
chiar si de trei ori mai mici decét cele clasice

Alegerea unui sediu de birouri nu mai inseamna doar metri patrati i costuri, ci si atmosfera pe care
cladirea o creeaza i modul in care angajatii se simt la munca. Potrivit unei analize Colliers, cladirile care
includ spatii de community - cafenele, zone de relaxare, spatii verzi i locuri informale de intalnire - si au
acces direct la metrou sunt ocupate mai repede i atrag mai usor chiriagi, inregistrand o rata medie de
neocupare de doar 7%, comparativ cu 26 % in cazul cladirilor traditionale, care nu ofera astfel de facilitati.

,,Pentru companiile care concureaza astazi pe o piata a muncii tot mai competitiva, biroul a devenit un instrument
strategic. Angajatii cauta spatii care sa le ofere confort, energie si ocazii de socializare, nu doar locuri unde sa
munceasca. Cafenelele, zonele verzi sau spatiile informale de lucru 1i fac sa se simta parte dintr-o comunitate, iar
cladirile care ofera astfel de experiente nu mai sunt simple adrese, ci medii care inspira colaborare si apartenenta.
Investitia in cladiri moderne de birouri aduce beneficii vizibile pe termen lung, de la reducerea gradului de
neocupare pana la cresterea valorii proprietatilor”, explica Daniela Popescu, Director | Tenant Services &
Workplace Advisory la Colliers.

Daca in trecut birourile erau vazute doar ca simple spatii functionale, astazi ele sunt percepute ca medii care
sprijina cultura organizationala, creativitatea si colaborarea echipelor. Consultantii Colliers noteaza ca acest
criteriu cantareste tot mai mult §i in deciziile companiilor internationale care isi deschid centre de servicii in
Bucuresti.

Succesul proiectelor din Bucuresti care au pus accent pe spatii de community, au demonstrat ca aceste facilitati fac
diferenta in gradul de atractivitate si in retentia chiriagilor, transformand cladirile din simple sedii in adevarate
destinatii pentru angajati.

Analiza Colliers confirma diferentele majore dintre tipurile de proiecte. Cladirile care combina spatiile de
community cu accesul direct la metrou au cele mai bune rezultate, cu o rata de neocupare de doar 7%. Pentru cele
care ofera zone de community, dar nu sunt conectate la reteaua de metrou, rata urca la 21%. in schimb, spatiile
fara astfel de facilitati inregistreaza 14% rata de neocupare daca sunt aproape de metrou si pana la 26% atunci cand
lipsesc ambele avantaje.
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